AIZAR ADNAN

Kalendar Content TikTok 30 Hari

Attention dan Acceptance, minoriti untuk Action. Ingat, kalau semua content hard sell, retention jatuh dan account
jadi sempit. Sesuaikan tarikh dengan payday dan campaign.

Suka panduan ini? Dapatkan lebih banyak strategi TikTok:
>> Semua alat dan panduan percuma di blog.aizaradnan.com

E-mel: the@aizaradnan.com | Konsultasi:

Minggu 1: Attention (bina radar)

Hari Content

Minggu 2: Acceptance (bina percaya)

Hari Content

Minggu 3: Action (mula convert)

Hari Content
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Minggu 4: Advocacy dan Amplify

Hari Content

Rajah pantas
Kandungan ikut 5A setiap minggu
Minggu 1: Attention

Hook, skit, trending, cerita.

Minggu 2: Acceptance
Education, before after, FAQ.

Minggu 3: Action
Demo, Spark Ads, LIVE hard sell.

Minggu 4: Advocacy

Affiliate, reactivation, scale.
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Nota: Kalau sales drop, jangan terus ubah ads. Diagnose ikut urutan: market dan timing, funnel, content, live, product card, affiliate,
baru ads.
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